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Darforsalde Bahco HIAB-FOCO

Bahco har silt ett av sina ”tunga” bolag,
Hiab-Foco till den finska industrikon-
cernen Partek, som for évrigt ér en av
Bahcos storsta dgare. Vad siger Hiab-
Focos ledning om det?
— Partek har varit deligare med 40%

i Hiab-Foco sedan januari 1984. De gick
in och vi vilkomnade dem for att det
fanns stora samarbetsmojligheter
mellan de tva  bolagen, sager Bertll Bre-
dinger, VD pa Hiab-Foco.

— Den hir affdren ér en vidare utveckling av
de tankar som fanns redan 1983. Partek ar-
betar inom samma omrade och pa samma
marknader som vi. Bida kan vinna pa att ga
ihop om sadant som produktutveckling, pro-
duktionsteknik och marknadsforing. Det
enda som kan ersitta en lastbilskran ar 16s-
och rullflakssystem. Partek har de produk-
terna och det kénns tryggt for oss pa Hiab-
Foco att fa in dem i vart eget sortiment.

Det har spekulerats i pressen om orsaken
till att Bahco ville sélja Hiab-Foco. Bland
annat har det sagts att Bahco gjort sig av med
ett "problembarn”. Ardet sa?

— Nej, sdger koncernchefen Anders Lind-
strom. Hiab-Foco var ett problembarm, men
idag ser vi det pa ett helt annat sétt. Forsalj-
ningen Ar ett viktigt led i Bahcos strategi. Vi
vill vara ledande pa de omraden vi dr verk-
samma och resurserna récker inte till for att
rusta alla vara foretag for titpositioner.
Genom att silja Hiab-Foco lattar trycket och
vi fér storre mojligheter att satsa pa de andra.
Det fanns en risk att Hiab-Foco hade slukat
for mycketinvesteringsmedel —pa bekostnad
av dvriga Bahco-foretag.

— Aftéren ar bra ocksa ur Hiab-Focos syn-
punkt, fortsitter Anders Lindstrom. Partek
kan snabbare dn Bahco gora de investeringar
som ar nodvéndiga i Hiab-Foco.

Bahcokoncernens ekonomidirektor,
Ralph Hammar, siger sa hér:

— Affaren ar industriellt riktig for Hiab-
Foco och Partek samtidigt som den &r finan-
siellt riktig for Bahco. Vihar visserligen vinst
1 Hiab-Foco nu, men for att vinsten skall bli
uthdllig, behdvs betydande investeringar.
Partek har storre mdjligheter dn Bahco att
gora dem. Och med pengar som Bahco féar in
fran forséljningen kan vi klara andra nédvin-
diga investeringar litet littare. Samtidigt
béttrar vi pa var soliditet, som r alldeles for
lag.

Bahco Hydrauto

En hiindelse som ser ut som en tanke var att
Bahco Hydrauto skiljdes ut ur Hiab-Foco for
bara tva ar sedan. Hade det med Partek-af-

Idéertill Bahco-Nytt

Idéernas Ar som du kan lisa mer om pasid2,
dr en god idé tycker redaktionen for Bahco
Nytt. Vi skall darfor forsoka dra nytta av
temat och haka pa idéklackandet.

Det 4r inte krangligare 4n att vi soker upp-
slag till artiklar och reportage, som du tror
kan vara av intresse fOr oss alla inom Bahco-
koncernen.

Skicka in dina forslag till Peggy Haggqvist,
AB Bahco, Sturegatan 38, 114 36 Stock-
holm.

Idéer, som blir forverkligade i Bahco-
Nytt, uppmirksammas genom att upphovs-
mannen/kvinnan fir en penninglott.

Anders Lindstrém och Parieks VD, Minister Sakari Lehto, undertecknar avtalet om forsdljningen av Hiab-Foco.

féren att gora?

— Inte alls, siger Anders Lindstrom, vi
hade ingen tanke pa det nir vi gjorde bolag av
Hydrauto. Det var betingat av historiska
skil, Hydrauto var ju Foco och Hiab var
Hiab. I praktiken tvd olika foretag, som
aldrig egentligen ville forenas. Sedan hade vi
ett annat skdl, nimligen att ge Bahco Hyd-
rauto mer egen utvecklingskraft. Den
kommer viil till pass nu, nér Hiab-Foco far ny
dgare.

—Jag tror att det bara finns vinnare i den hér
affaren, sager Hydrautochefen Micael Jens-
felt. Hiab-Foco har fatt en resursstark dgare
och Bahco kan investera mer pa oss andra. Vi
pa Bahco Hydrauto far en @nnu friare stll-
ning pa marknaden och skall sikert kunna
konkurrera om order till Hiab-Foco dven nir
vira leveransavtal har gétt ut.

Sid 2.

Forsiljningen av Bahco Record
Tools ger mer pengar i kassan

Ledningskonferens far impulser utifran

Siljledarkonferens hos
Mecman Pneumatic

1985 — Idéernas Ar

Partek

Direktdr Carl Gustaf Bergstrom har ansvaret
for Hiab-Foco- affaren hos Partek:

— Vi konkurrerar inte, véara produkter kom-
pletterar varandra. Det blir m a o ingen revo-
lution ndr vi gar samman utan en evolution
som bada parter tjinar pa. Vi har ju redan
borjat samarbeta pa siljsidan, inte minst i
Finland. Nuvarande samarbetsavtal har
slagit val ut och nu kan vi fortsitta pa den vi-
gen.

— Parteks transportmedelsindustri och
Hiab-Foco arbetar med produkter som han-
terar gods till och fran fordon. Marknaden
ligger till 80-90 procent utanfor Skandina-
vien och konkurrensen dir dr stenhdrd.
Genom att ga ihop blir vi bada starkare. Nu
fér vi forst lisa in oss pé varandra och sen se

Sid 3.

Bahco internationaliseras:
Mecman — planer for expansion utomlands

Utlandsbolagen fir gemensam chef
i Sverige

Femarsdag i Robotens tecken

Fint reklampris

mer i detalj vad vi ska gora, men det ar helt
klart att vi kan vinna pa att samordna produkt-
utveckling och marknadsforing. Vi kan si-
kert ocksa effektivisera produktionen av ge-
mensamma komponenter.

—Det 4r inte fraga om att flytta nagon pro-
duktion, varken fran Hudiksvall eller Fin-
land, slutar Carl-Gustaf Bergstrom.

Partekkoncernen omsitter cirka 3,7 mil-
jarder och har 6 400 anstillda. Den litta indu-
strisektorn, till vilken Hiab-Foco férs, om-
sdtter ca 250 miljoner att jamforas med Hiab-
Focos 1000 miljoner. Sektorn ombildas och
lokaliseras till Hudiksvall med Bertil Bre-
dinger som chef. Forutom kranar omfattar
sortimentet vixelflak, tippar och bakgavel-
hissar. Partek &r sedan tva ar tillbaka nist
storsta aktiefigare i Bahco, med 16 % av ak-
tierna.

Sid 4.

Bahco Verktyg vann Spurt 84



Forsiiljningen av Bahco Record Tools
ger mer pengar i kassan

Strax efter forséiljningen av Hiab-Foco
gjorde Bahco sig av med éinnu ett dotter-
bolag — denna gang Bahco Record Tools
i England med 900 anstillda och en om-
sittning pa 250 milj. kronor.

“Tillbaka i ruta ett, krisiren ett av-
slutat kapitel for Bahco”. S kommen-
terades hindelsen i Dagens Industri,
som ocksa papekade att koncernen min-
skar sin omsattning frin 3 till 1,7 mil-
Jarder och okar sin kassa med ungefir
500 miljoner genom de tva forsiljning-
arna.

Record Tools hade l6nsamhetsproblem nér
Bahco dvertog foretaget for tva ar sedan.
1984 gér foretaget antligen med vinst och da
gar Bahco och siljer det. Varfor, Anders
Lindstrom och Ralph Hammar? '

— Vi ville f6rst konsolidera verksamheten
och inte siljaipanik. Nu har vi fatt det pris vi
begirde och gor vinst pa affaren, siger
Anders Lindstrém.

Att Bahco skulle silja Record Tools stod
. klart nér man upptickte att det inte fanns
nagra samordningsfordelar fér den egna
verktygssektorn. Bahco Verktyg och Record
Tools har alltfor olika inriktning. Bahco
Verktyg riktar sig till en kvalitetsmedveten
proffsmarknad, och Record Tools priskon-
kurrerar med verktyg i stora serier for mass-

marknaden vid sidan om sin kvalitetslinje.

— Aven om Record Tools nu gar med vinst
ska man inte glémma att de haft 16nsamhets-
problem under hela 80-talet, siger Ralph
Hammar, och vi har bedomt att det fortfa-
rande drdjer innan de kan leva upp till de 16n-
samhetskrav vi stiller i Bahco.

— De pengar vi fatt in skall dels anvéndas
till att betala gamla lan, sa att vi far ned réinte-
bordan, siger Anders Lindstrom, dels till
nodvandiga investeringar som fatt viinta
under krisperioden.

Soliditeten, dvs andelen eget kapital, f6r-
battras radikalt efter de tva foretagsfor-
siljningarna. Fran alldeles for laga 12 proc
till mer normala 25 proc. Bahco blir mindre
— men finansiellt mycket starkare efter det
har.

Nya verktygssektorn

Genom att Bahco Record Tools nu utgér ur
Bahcos verktygssektor och atertar sitt gamla
namn Record Ridgway, kommer denna
istallet att besté av tva enheter, som totalt om-
satter drygt 300 milj. kroch sysselsitter cirka
1300 personer. Den ena @r Bahco Verktyg,
Enkoping, som fran arsskiftet fatt tva nya
dotterbolag, F E Lindstrom, Eskilstuna, och
Bahco Kraftverktyg, Enkoping. Den andra
enheten dr Bahco Sudamericana i Argentina,
som har ett omfattande produktions- och
marknadssamarbete med Bahco Verktyg.

Ledningskonferenserna
far impulser utifran

— Forra dret handlade chefskonferen-
serna om att vi skulle lira kinna var-
andra. Nu vill vi fa in idéer och kun-
skaper utifrin, siger Anders Lind-
strom.

Han syftar da pa arets konferenser,
som bjuder pa gastforelasare fran andra
foretag i langt storre omfattning én tidi-
gare.

Den forsta konferensen i ar holls den 17
januari i Alvsjd. Till den hade man inbjudit
Verkstadsforeningens VD Ake Nordlander
och forhandlingschefen Hans Holmberg.
Deras dmnen var konjunktursituationen, det
aktuella laget i avtalsrorelsen samt 16nepoli-

tiken i praktisk tillampning i foretagen. Ytter-
ligare gisttalare vid konferensen var Roger
Holtback, VD i Volvo Personvagnar och
Hans E:son Eklund, direktor och chef for
Program och Logistik vid samma foretag.
Deras tema var “"Volvo Personvagnar — mal
och strategier”.

ts andra konferens arrangeras 18—19
mars med CAD/CAM (datorstddd konstruk-
tion/tillverkning) som #dmne. Programmet
kommer bl a att bestd av ett studiebesdk hos
Electrolux i Stockholm. Deltagara far da
tillfdlle att se p& hur detta foretag har 19st sina
CAD/CAM-frdgor. Vidare blir det en kom-
mentar till bokslutet, som offentliggors 14
mars, av koncernchefen Anders Lindstrom.

Sdljledarkonferens hos
Mecman Pneumatik

Mecmans sektor Pneumatik arrangerade ny-
ligen en siljledarkonferens for siljcheferna i
Sverige och bolagschefer och pneumatikan-
svariga i 6vriga Norden. Syftet var att skapa
gemenskap och en kénsla av samhérighet
samt att ge riktlinjer for siljarbetet infor
1985.

Jan Siljestrdm, marknadschef for Pneu-
matik Sverige och dvriga Norden, sade bl a:

— Mecmans starka position i Norden skall
ytterligare forstarkas genom ingredienserna
inriktning, kvalitet och kvantitet. Vi skall in-
rikta oss pa kunder, som ger oss goda affirs-
mdjligheter. T vart arbete kommer handling
och initiativ att premieras.

Bland &mnen under konferensen kan
nidmnas “Affdrsutveckling”, “Rollen som
sdljledare” och "Produktutveckling”.

Sista konferensdagen besokte deltagarna
huvudfabriken i Vagnhirad. Efter visningen
diskuterades leveransldge och kvalitetsfra-
gor.

Okningen pd orderingdngen.

Bahco RecordTools’ huvudkontor i Sheffield.

Efter hogt foredome fran Kina fort-
sitter Bahco att ge varje ar ett visst
namn. "

"Siljets Ar” 1984 har eftertriitts av

"Idéernas Ar”, temat for 1985.
Strdavan ar att stimulera alla typer av
idéer i Bahcoforetagen. Sma och stora
andringar, nya produkter, miljoforb:tt-
ringar - listan kan goras lang, och grin-
serna sitts i stort sett av de anstillda
sjélva.

Det ar inte i forsta hand revolutionerande
idéer, som de ansvariga viintar sig. Strivan dr
i stllet att f fram mdnga idéer. Det hindrar
forstas inte att Zven uppfinningar och andra

1985—IdéernasAr

storslagna forslag vilkomnas. Detta dr dock
inte huvudsyftet med kampanjen.

Den som far en idé behdver inte heller an-
stringa sig att gora tjusiga formuleringar. En
litt beskrivning av innehallet racker for att
den “idéansvarige” pa respektive foretag
skall ta kontakt.

Och beloningar utlovas! Forst kan man
uppmirksammas i det egna foretaget efter de
regler, som giller dir. Det innebér bade pre-
senter och penningbelopp.

Men inte nog med det—koncernledningen
far hjilp av tva inbjudna utomstdende ex-
perter att beddma inkomna forslag. Vettiga
sddana belénas med en premieobligation,
minst. Det kan dven bli friga om ekonomisk |
ersdttning fran 500 kr och uppat. ..

Jan S iljestrm dverlimnar vandringspriset " Stinkan” till Ingemar Holgersson fran Viixjo-kontoret. Priset gdr till det kontor som foregdende dr hade den storsta
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Bahco inter-
nationaliseras

Efter forsiljningen av Hiab-Foco och Bahco Record Tools ir det viktigare in na-
gonsin att Bahco-koncernen fortsitter att internationalisera sin verksamhet. Man
ir s pass stark pa sin hemmamarknad, Norden, att det diir mer handlar om att kon-
solidera och stirka marknadsandelarna. De stora méjligheterna till expansion

finns pa 6vriga marknader.

Bahco finns representerat i manga linder genom t ex dotterbolag men har oftast
sma marknadsandelar. Detta dr nigot av bakgrunden till att Bahco Ventilation och
Mecman pa senare tid funnit anledning att se over sin organisation for verksam-
heten utomlands. Bahco-Nytt har intervjuat foretriidare for de bada koncernbola-
gen, Christer Hogberg, Bahco Ventilation, och Kai Ovesson, Mecman.

Mecman-planer for
expansion utomlands

— Vi har forsett oss med en hemmaorganisa-
tion sa att de strategier, som vi bestimt oss
for, genomfoérs i respektive land. Huvud-
syftet &r att identifiera marknaderna utanfér
Norden. Det ir ddr som expansionsmdjlighe-
terna finns for oss.

Det siger Kai Ovesson, chef for Mecmans
Sektor Export utanfér Norden, i en kom-
mentar till att foretaget har éndrat sin organi-
sation for utlandsverksamheten.

— Vi iir nu 6verens om hur vi skall bete oss
utomnlands. Det giller bl a att koordinera véra
affarsomraden pneumatik, hydraulik och en-
gineering. Tidigare har det ibland varit lite si
och sa med detta. Cheferna fr de utlindska
dotterbolagen har dragit it lite olika hall
emellanat.

Mecman har en relativt omfattande ut-
landsverksamhet. Ca 40 proc av fakture-
ringen avser marknader utanfér Norden.
Sammanlagda omsittningen ar 150-170
milj kr. :

Dotterbolagen finns i Visttyskland, Oster-
rike, Schweiz, Italien, Frankrike, Holland,
Storbritannien och Japan. I samtliga fall
handlar det om siljande bolag, som dock kan
ha viss lokal anpassning av produkterna. I

Kai Ovesson.

utomeuropeiska linder i 6vrigt samt i Spa-
nien arbetar Mecman med agenter och direkt
mot slutkunden.

Organisationen borjade fungera efter se-
mestern forra éret, och Kai Ovesson har posi-
tiva erfarenheter av den.

— Det har utan tvekan blivit en titare kom-
munikation mellan dotterbolagen och oss
hemma i Sverige. Budskapen nér ut pa ett
helt annat sitt in tidigare. Det galler sjilv-
klart dven i den andra riktningen.

Utlandsbolagen far
gemensam chef i Sverige

Christer Hogberg.

— Vi har gett oss den pa att bli mycket dukti-
gare utomlands. Darfor lagger vi nu in nista
vaxel.

Christer Hogberg ar nybliven chef for
Bahco Ventilations utlandsbolag och dess-
utom vice verkstéllande direktor i foretaget.
Han berittar om den nya organisationen for
de heldgda utlindska dotterbolagen i Bel-
gien, Danmark, England, Frankrike och
Visttyskland.

Den innebir i korthet att Bahco Ventilation
inrédttat en tjénst, dir innehavaren pa heltid
skall #dgna sig at “dottrarna” utomlands.
Christer Hogberg blev forste man pé den pos-
ten. Det handlar 4ven om ett mer samlat syn-
siitt pd agerandet utomlands samt en vilja att
visa storre forstaelse for de enskilda bolagens
situation.

— Det stod tidigt klart, att vi mer méalmed-
vetet maste arbeta utomlands. Agna mer tid
och kraft at véara utlindska dottrar, Tva skal
till detta finns:

—Viéra marknadsandelar i Sverige ar ju be-
tydande. Vikanske kan knapra at oss lite mer,
men nagra storre lyft 4r knappast realistiska.
Till detta skall liggas vart kunnande inom
ventilationsomradet. Ett kunnande, som vi
sikert kan utveckla mer utomlands.

Han berittar vidare, att foretaget ar pa
géng att vilja en ny vig for utlandsbolagen:

— Varje utlandsbolag for en stéindig dialog
med divisionerna hir i Sverige. Det handlar
om att prata ihop oss, for att arbetet si sma-
ningom skall utmynnaien lokal strategi, som
ar anpassad for det aktuella landet och som
passar med var vergripande strategi.

Vilka produkter gillar marknaden? Vad
vill och kan Ventilation? Hur finna de rétta di-
stributionsvigarna? Det ar bara nagra fragor,
som utlandschefen och hans medarbetare har
att fundera omkring.

Dotterbolagen omsitter sammanlagt ca

100 milj kr. Det franska bolaget &r det storsta
av dem. Marknaden for utlandsbolagen ér ca
5-6 génger storre 4n den svenska. I forhal-
lande till forutsittningama en relativt
blygsam omsittning. Och tacksam? Christer
Hogberg:
— Sjélvfallet tror jag att vi har goda mojlig-
heter utomlands. Men det kommer att ta tid,
och vi maste ha tdlamod. Gar det bra i &r, &r
det frukten av vad vi gjorde under 1984 och
tidigare.

Femarsdagi Robotens tecken

Taktfast, men kanske inte helt rytmiskt,
dirigerade en programmerad Mecman/
Hitachi-robot Nykopings Kommunala
Musikskolas Blasorkester. Trots detta
framforde den ungdomliga ensemblen
invigningsmarschen till jubileumsfest-
ligheterna hos Mecman Engineering
med stor bravur.

Det ér jimnt fem ar sedan Riab blev ett Mec-
manféretag och en del av Bahcokoncernen.
Mycket har hiint sen dess, bl a har utbyggda
lokaler fardigstéllts i dagama, och det var yt-
terligare en anledning till kalaset. I invig-
ningstalet uttryckte landshévding Bengt
Gustavsson sin beundran for svensk industris
tekniska kunnande och organisationsfor-
maga och gladde sig at att ha det vixande
automatiseringsforetaget Mecman i regio-
nen. Koncernchefen Anders Lindstrém kon-
staterade att Mecman Engineering med sina
80 anstillda r en “smatting” i Bahcofamil-
jen. I de smé foretagen gar utvecklingen fort
och det &r ocksd dir som stodet fran kon-
cernen behdvs som bist.

Efter rundvandring och gaende lunch
bjods de drygthundra gisterna pa foredrag av
tva Hitachi-direktorer, Y. Ohiwa frén Japan
och G. Overwien fran Visttyskland. Det var
ganska hisnande perpektiv pa framtiden som
malades upp (se nedan). Nar dagen led mot
sitt slut kunde Mecman Engineerings VD
Leif Strémberg pusta ut och vara belaten med
sitt femérsjubileum. Arrangemanget gjorde
inte bara god PR bland deltagarna, det fick
ocksa fin uppmirksamhet i pressen.

Robot tar éver
hemmastidningen?

De robotar som finns att kopa idag tillhor
“forsta generationen” och kan egentligen
bara repetera ett i forvig inprogrammerat ro-
relseschema. I framtiden kommer robotar
som kan imitera nistan alla ménskliga sin-
nen. Nésta generation, som skall finnasihan-
deln pd 90-talet, kommer att kunna se och
kianna. Omkring dr 2000 kan roboten tinka
och sjilv fundera ut vad den ska gora harnést.
Hitachis utlandschef Y. Ohiwa berittade om
framtiden inom robotomradet och visade
bilder av spinnande prototyper fran Japan.
Bl.a. har Hitachi tagit fram en fullt funktions-
duglig dammsugarrobot, en maskin som

sjélv kollar in golvytorna och dammsuger av
hela rummet utan ménskligt ingripande.
Annars drdetdn sa lange industrin som an-
vinder robotar. Utvecklingen har gétt allra
lingst i Japan, ddr man nu kan konstatera att

DrY Ohiwa.

elektroindustrin blivit en stérre robotanvén-
dare &n bilindustrin. Allt fran kretskort till
video-apparater sammansitts idag helt eller
delvis med robotar, inte minst pa Hitachis
egna fabriker. Den omfattande egna anvind-
ningen av robotteknik ar for 6vrigt en viktig
orsak till Hitachis framskjutna stillning pd
omradet. o

I framtiden kommer robotar att anvindas
pd manga omriden dven utanfor tillverk-
ningsindustrin. Hitachi utvecklar inte bara
stadrobotar utan intresserar sig ocksa for ro-
botar som kan anvéndas for tunga jobb i vard-
sektorn. Robotar kan ocksa bli till stor nytta
for farliga jobb i brandforsvaret och karn-
kraftverken.

Men tar inte robotarna jobben fran oss? Dr
G. Oberwien fran tyska Hitachi trodde inte
det. Textilmaskinerna som ersatte de gamla
vivstolarna pa 1800-talet var minst lika fruk-
tade som robotar, menade han. Med facit i
hand kan man se vilket uppsving de med-
forde. Robotarna kan pa samma sétt kraftigt
dka produktiviteten och till och med forbittra
kvaliteten i produktionen. Dessutom beftiar
de ménniskan fran tunga, farliga och trakiga
jobb och ger henne mer tid att 4gna at det som
ar roligt och stimulerande, summerade Dr
Oberwien.

Samarbetet med Hitachi placerar Mecman
i elitserien pa robotomradet. Hitachi &r bland
virldens fem storsta och i tekniskt avseende
"ir ingen fore oss”, som Mr Ohiwa uttryckte
det med japansk forsiktighet.

Fint reklampris

Mecman Engineering gjorde en ovanlig form
av direktreklam nér Hitachi-robotarna intro-
ducerades: En 1ada som bl a innehdll en fun-

gaste personerna i den blivande kundkretsen.
Resultatet blev som véntat gott. Ingen som
fatt forsandelsen har undgatt att léra sig bud-
skapet —att Mecman Engineering siljer robo-
tar!

Juryn i en av Amerikas mer prestigelad-
dade reklamtivlingar uppméarksammade
1adan och gav den ett av de eftertraktade Pro-
Comm-priserna. Priset utdelades i Houston,
Texas den 19 februari och hamtades av en
lokal representant for reklambyrén som ut-
format ladan, Welinder Information.

[ W |
gerande (leksaks)robot skickades till de vikti-
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Bahco Verktyg
vann Spurt 84

’Nu har vi blivit tvia tvd ginger. Nista ging ska vi utropas till etappsegrare.”

Si sade Roland Rehnbick, informationschef pa Bahco Verktyg, i Enkopings-
Posten i slutet av oktober forra dret. Han satte salunda fram hakan ordentligt, men
det gick vigen den hir gingen! Bahco Verktyg blev segrare i Spurt 84, sista etappen

av Siljets ar.

Juryn siiger i sin motivering bl a att foretaget
haft en kraftig forsiljningsokning under hela
dret. Med en kraftanstriingning lyckades
man ocksd o©ka verkstadsproduktionen,
vilken tidigare varit en “flaskhals”. Bahco
Verktygs VD, Bengt Carlsson, kommente-
i

—Det dringet tvivel om att verkstadsperso-
nalen har en stor del i att vi vann den hér tiv-
lingsomgangen. Det har varit mycket éver-
tid, bl a fem lordagar, och andra insatser for
att 6ka produktionen.

Kvartetten Stig Lundh, Christina
Waissman-Lundberg, Margaretha Olsson
och Anita Forsberg var kanske allra gladast
efter beskedet. De har namligen, under Stig
Lundhs ledning, fungerat som kampanjkom-
mité inom foretaget. For att halla angan uppe
arrangerades t ex under fOrra dret interna tiv-
lingar, dar bade dotterbolag och enskilda
medarbetare belonades.

—Ur ménga aspekter har det varit en inspi-
rerande tévling, sdger Stig Lundh. Jag upple-
ver, att det har blivit en mycket positiv stim-
ning pa foretaget. Vi fick ett konkret, gemen-
samt mal att arbeta for. Verktyg har blomstrat
upp!
“Kolskyfflaren”, som han vill kalla sig, tar

Stefan Bjurman

har utsetts till verkstillande direktor for
Bahco Kraftverktyg. Han kommer nirmast
frin Robert Bosch AB, dér han varit ansvarig
for verktygssektionen.

Evert Bostedt

ar ny service- och montagechef inom Indu-
stridivisionen pa Bahco Ventilation. Som ser-
vicechef blir han direkt understilld divisions-
chefen och ansvarig for all service- och mon-
tageverksamhet betridffande divisionens pro-
dukter och system.

girna fram den digra listan pa olika aktivite-
ter. Den siindes till tivlingsjuryn for Saljets
ar. Under den sista etappen kunde Bahco
Verktyg redovisa inte mindre 4n 34 (!) olika
punkter. Fran lordagsarbete i produktionen
till krabbrecept, som utdelades med krabban
(pris i en intern tivlingsomgéng).

Juryn pekar vidare pa de nya Ergo-produk-
terna, som med framgéang visades pa flera ut-
stillningar under éaret. Overhuvudtaget har
Bahco Verktyg skaffat sig god publicitet i
Sverige under perioden, bade i riks- och
lokalpress.

Sveriges Jimhandlareférbunds stora for-
packningspris for Ergo-férpackningen samt
den nya foretagsbroschyren nidmns dven av
juryn.

Det blev en festlig avslutning for de an-
stillda pa Bahco Verktyg. Alla bjods nim-
ligen pa lunch. Vid detta tillfille delade kon-
cernchefen Anders Lindstrém ut glaspjisen i
miniatyr till var och en. Han sade bl a:

—Under forsta halvaret gick det ganska da-
ligt for Bahco Verktyg. Ni slapade efter och
Jag var orolig for hur det skulle ga for er. Men
ni har gjort en fantastisk spurt. Det &r enormt
vad ni har jobbat, och det vill jag verkligen
tacka er for.

Werner Herbord,
blev chef for Kracht i Visttyskland fro mden
1 febr 1985. Han kommer frin Massey-Fer-
guson GmbH dir han var Marketing and
Sales Director.

Christer Hogberg,

Bahco Ventilation, har utndmnts till chef for
utlandsbolagen (fr o m den 1 januari 1985).
Foto, se sid 3. :

il = A A
Arne Wilhede
har utndmnts till chef fér Svensk Forsiljning,
namnet pa Bahco Ventilations nya division vars
framsta uppgift r att samordna bolagets forsalj-
ning i Sverige.

Lunchen ddr segern i Spurt 84 firades.

Rosterfrananstillda

Bahco-Nytt har fragat nagra anstillda pa
Bahco Verktyg hur de upplevde segem i
Spurt 84.

Gote Sundén, packare:

— Jag tycker det var kul med tavlingen. En
san hér aktivitet piggar alltid upp och kénns
sporrande. Det hinder nagonting, finns
nagot att se fram emot.

Nils-Erik Pettersson, tangjusterare:

— Vi har ett verkligt bra arbetslag, som kim-
pade hart for att £ upp produktionskurvan.
Roligt att bl a Gvertidsarbetet pa l6rdagarna
gav positivt resultat.

Ergonomiskt
stamjarn

I samband med érets internationella
jirnvarumissa i Koln, presenterade
Bahco Verktyg ett nytt stimjarn. Det ir
ergonomiskt utformat och ar det tredje
verktyget i den Ergo-serie som sedan ti-

digare omfattar skruvmejslar och skift-
nycklar.

Utseendemassigt skiljer sig de ergonomiska
stamjarnen visentligt frin andra stimjirn.
Det beror pa att forhallandet mellan skaft och
blad har dndrats. Skaftet &r lingre 4n pa ett
vanligt stimjirn for att ge god plats at bada
hédnderna. Det har ocksa en form och en yt-
struktur som gor att det dr bekvamare att ar-
betamed i alla arbetsldgen.

Genom att bladet samtidigt ar nagot kor-
tare, har verktyget en bittre balans som gor
det lattare att styra mer exakt dn ett konventio-
nellt stimjarn med lidngre blad. Skaftformen
g0r ocksa att det &r 14tt att orientera handgrep-
pet och “kénna” hur eggen ligger.

— En viktig ergonomisk forbéttring ar att
bladet ar vinklat i forhallande till skaftet,
sdger Conny Jansson, utvecklingschef hos
Bahco Verktyg. Dirigenom fér man en béttre
arbetsvinkel och ¢kad kraft i manga situatio-

Ann-Marie Karlsson, kontrollant:

— Tavlingen har varit skojig, och var fram-
gang gor den ju inte simre pa nagot sitt. Det
blir ocksa lite extra fart, nér det gar bra.

Eric Pettersson, arbetsledare:

— Vi lag efter i starten men kom pa upploppet!
Nu fortsatter vi med att halla dngan uppe.
Men om jag skall vara drlig. forvanar det mig
att vikom igng sa pass snabbt. Utgangslaget
var inte det allra bista.

Bengt Persson, inkopare:

— En tivling som den hér skapar en laganda,
som ar virdefull. Under senare tid kan man
dven mérka en viss svingning i koncernens
sittattarbeta. Det dren mer positivandanu.

ner, i synnerhet nar man skall arbeta pa plana
OF.

& Slagytan pé skaftet ar rejalt tilltagen med
mjukt rundade hérn som skonar handflatan.
Materialet ir extra slagtiligt och deformeras
inte eller flisas ur om man rakar sla lite snett.
Skaftets 6verdel ér forsett med ett greppstopp
som gor att det finns ett ordentligt sdkerhets-
avstand mellan handen och slagytan.

Alla Bahco Ergo stimjarn ar forseddamed
ett eggskydd, som har en mall som man kan
kontrollera eggvinkeln med.

Samtliga verktyg i Ergo-serien har ett om-
fattande utvecklingsarbete bakom sig, dér
stor hinsyn tagits till kartldggningar av olika
rorelsemonster vid arbete med verktygen.
Stor vikt har ocksa lagts vid de dnskemal som
kommit fram vid omfattande frigeundersdk-
ningar bland anvéandarna. Tack vare detta har
det varit mojligt att anpassa verktygens ut-
formning sa att de blivit bade bekvima och
effektiva att arbeta med i alla arbetsstill-
ningar. Darigenom forhindras ménga av de
handskador som annars uppstar pa grund av
oldmpligt utformade handverktyg.

Ventilation far
fransk order

Frankrikes tredje bank, Credit Lyonnais, har
av Bahco Ventilation kopt ABC-aggregat till
ombyggnaden av sitt kontorshus i Paris.
Ordersummen &r en miljon franc (ungefér
lika mycketisvenskakr). Ordern omfattar 25
standard ABC-aggregat och ett stort speci-

alaggregat.
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